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MEKANO CONSULTING

CIERRE DE NEGOCIOS

Mekano acaba de adjudi -
carse el proyecto Vista de
Productos Torre S.A. , que
consiste enincorporarlasolu-
cion de Business Intelligence, SAP Business Objects.

En una primera etapa se abordaran las problemati-
cas de Gestion de Ventas ( Variance Analysis
mes diarios y mensuales de Ventas); Servicios al
Cliente (Fill Rate, Nivel de Servicioy OTIF) y Punto de
Venta(Sellln, SellOut).
etapa es automatizar los moédulos de gestion que
soportan las area comerciales y de logistica, dando
visibilidad de las ventas sobre el rendimiento en los
puntos de venta (Administracion por Categorias) y
del servicio al cliente.

En una segunda y tercera etapa del proyecto, se

pretende abordar los temas de gestion
en las areas de Operaciones, Abasteci-

miento y Finanzas.

Vifia Botalcura, juntoa “Las Doscientas”

TORRE

, Infor -

El principal objetivo de esta

, empresa dedicada

Conmas de 48 afios de trayectoria,
laempresa ICBS.A.esunadelas?20
empresas comercializadoras y distri-
buidoras de productos de consumo
masivo mas grandes de Chile. Repre-
sentay comercializa marcas como Van Camp’s,
Marco Polo, Ferrero, Cola Cao, Old El Paso,
Nutrexpa, Copacabana, Paty y Pringles entre
otras.

Con el objetivo de mejorar su capacidad de
andlisis y gestion, la organizacion opto por
incorporar la herramienta de Inteligencia de
Negocios SAP Business Objects, conjuntamen-
te con los servicios de consultoria de Meka -
no. Esta iniciativa se plasmo en el proyecto
Explora. Ensu primera etapa, ésta busca desa -
rrollar un médulo de Gestion de Resultados

(P&L) que permitira tener dife-
rentes vistas del negocio (clien-
tes, productos, categorias, cana-

les de distribucién, entre otros).

El Centrode Servicios compar -

a la produccién y comercializacién de aceite de oliva Premium,
decidi6 volver aimplementar la solucion de Microsoft Dynamics GP
en su version 10. Para ello la compafiia recurrié nuevamente a la
experiencia de su socio de negocios, Mekano. Como principales
objetivos del proyecto se definieron la mejora de varios procesos
comerciales y productivos, como asimismo, resolver importantes

tidos de Lafarge Chile, -empre-

sa que nacio de la fusion de
Empresas Melén S.A. con el
grupo Lafarge- renovo el contra-
to de soporte a la operaciony
consultoria del ERP JD Edwards

necesidades de gestion.

con Mekano.

#4)

Dos nuevos clientes adoptaron
este servicio de alto valor estra-
tégico, denominado Comité de
Tecnologia en Informatica,

(CTI). Su objetivo es asesorar y
validar las estrategias de T.I.
junto a la alta direccién de la
empresa, con el fin de que éstas
sean una real contribucion al
negocio. Para ello se desarrolla
un plan de estrategia y vision
tecnoldgica y otro de planifica-
cion y armado de los proyectos

SERVICIO DE
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de T.I. con lo cual se conforma NUEVOS CIERRE DE NEGOCIOS
un plan de soluciones T.1.

Dentro de los principales bene- Para

ficios figura el asegurarse de lograr

gue se lleven a cabo las inversio-  importan -

nes adecuadas y minimizar el tes aho-

riesgo, al dar cumplimientoa una rros de

ruta optima en las TI, asi como  9astosy

apoyar a la direccion de la empre- ~ mejorarla

sa, al proporcionarles la claridad gtgnc;og .

y relevancia a las T.1., con el pro- clientes, Caffarena

posito de lograr accountability

_ ! modernizard sus sistemas
de las gerencias respectivas.

en sus 42 tiendas a través
de todo Chile conlasolu -

.UEVO #ICLO DE 4ALLERES PARA #L¢tBENepE@de ventas,

Mekano impartié en octubre y lo volvera a hacer en noviembre una
serie de talleres de entrenamiento del reporteador financiero

FRX, dirigidos a sus clientes de Microsoft Dynamics GP y SL, a fin
de ayudarles en la tarea de extraer informacién financiera avanza-
da de su sistema de ERP. El objetivo es generar autonomia en la
construccion de informes y aprender a responder en forma rapida,

Punto Fiscal de MekanoSi -
ge. El proyecto contempla
el software de apoyo para
la gestion de cada local, la
habilitacién de Impresora
Fiscal IBM asicomo lainte-
gracion con el ERP Oracle.

precisa y completa a los requerimientos de informacioén financiera

en sus compafias.




“ESTE MES LAS VENTAS
SE INCREMENTARON

UN VEINTITANTOS

POR CIENTO".

En su negocio, contar con informacion precisa mas que un deber es un derecho que usted tiene.

Con SAP puede acceder a una visién mas precisa y en tiempo real de su gestion, lo cual le permitira
tomar mejores decisiones sobre el rumbo de su negocio.

CONTACTENOS EN info.mcla@sap.com 0 INGRESE A LA WEB www.sap.com/latinamerica

Argentina: 0800-345-0700 Peru: 0800 51300
Chile: 800-470-770 Puerto Rico: 1866 978 6727
Colombia: 1800 5545272 Republica Dominicana: 1800 777 0535
Ecuador: 1800 600 300 Uruguay: 0805-2072
Paraguay: 0800-345-0700 Venezuela: 0800 727 4636

THE BEST-RUN BUSINESSES RUN SAP”




Microsoft

MAS DE 300.000 EMPRESAS DECIDIERON
USAR ERP'Y CRM DE MICROSOFT
PORQUE SU GENTE LOS ENTIENDE.

SI'SU GENTE CONOCE OFFICE, YA SABE USAR MICROSOFT DYNAMICS.

El 46% de los empleados no utiliza sus sistemas de gestion* porque son dificiles de entender. Esto provoca una
baja de productividad en todas las areas de la organizacion desde operaciones hasta ventas. Por eso, desarrollamos
Microso ft Dynamics: ERP y CRM que funcionan como el software de Microsoft que su gente usa todos los dias.
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A_J Microsoft Dynamics

SOFTWARE QUE ENTIENDE SU NEGOCIO.
SOFTWARE QUE SU GENTE ENTIENDE.




